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  مدير مبيعات - محاسب مبيعات

ة شاملة تزيد عن  محاسب ومدير مبيعات ي  أعوام 10موجه نحو النتائج يتمتع بخب 
 
ي المبيعاتإدارة  المحاسبة ف

 
المبيعات  ، و متخصص ف

ي المبيعاتعلى قيادة فرق متعددة    . أثبت قدرت  من حيث تحديد الاسعار والمنافسه وتحقيق أفضل رب  ح ممكن 
 
انيات  ف ، وإدارة مب  

ي الوقت المحدد وضمن النطاق. معروف بتعزيز العلاقات القوية مع   المبيعاتتسليم إدارة بملايي   الريالات السعودية، و 
 
المعقدة ف

ي جميع المبادرات. 
 
مون بقيادة التمب   وتعظيم القيمة ف  

 أصحاب المصلحة وتنفيذ حلول مبتكرة لتعزيز الكفاءة التشغيلية. ملب 

 

ة   نقاط القوة والخبر
اتيجيات التخفيف منها المبيعات إدارة مخاطر                                                                                    ها المبيعات وتنفيذ إدارة  واسب   

ي والقيادة التشغيل  اتيج  مشاركة أصحاب المصلحة والتفاوض                                         ية                   التخطيط الاسب   

اني  ي الأنظمة ة                                                                            الفطنة المالية وإدارة المب  
ة الفنية ف  المحاسبية  الخب   

تحسي   العمليات وضمان الجودة                                                                                        تطوير الفريق والقيادة  

 تحديد سعر بيع المنتج                                                                                     تحديد هامش الرب  ح

تنظيم الانشطة البيعية                                                                                      تخطيط النشاط البيعي   

اف على جهود رجال البيع والتسويق والتوزي    ع والدعاية و  الرقابة والتقييم على الانشطة البيعية التوجيه                    الاشر  

اف على تنفيذها المطلوب لكل فرد             تياجات رجال البيع من التدريب ونوع التدريبتحديد اح ة والإشر امج التسويقية المباشر وضع الب   

العمل على رفع الحصة السوقية                                     تأسيس قاعدة بيانات عن الأسواق والمنافسي   والمناطق  

   القدرة على القيادة وتحفب   وتوجية طاقم البيع                                        متابعة خدمة ما بعد البيع والتواصل الدائم مع العملاء

القدرة على إعداد التقارير الدورية والسنوية           القدرة على التخطيط والتنظيم والمتابعة والتوجيه الفعال للعمليات البيعية   

ةعرفة م ية والتعامل مع الكمبيوتر  باللغة  متمب   مهارات إدارة فرق العمل بنجاح                                            الانجلب    

 

ة المهنية   الخبر

ي الأن    2021من يناير                                         مصنع خزانات الريان العالم  للصناعة
حت   

ت مبيعا ال ومدير محاسب    ) المسئول الكامل للمبيعات (  

ة    اتيجية والتشغيلية المباشر ي  لقطاع المبيعات الإدارة الإسب 
افالمصنع  ف  المبيعات  على   والتوجيه ، والإشر  

اتيجيات  ي جميع العمليات   المراد تحقيقها  هدافالأ ، وضمان التوافق مع المبيعات قيادة تطوير وتنفيذ اسب 
وزيادة الكفاءة ف   

ي توجيه  ف عليهم وقادة  المبيعات  منسوت  تؤكد على المساءلة والتحسي    لعالية الأداء    المبيعات ، وتنمية ثقافةالمناديب والاشر

اتيج  لإدارة التسويق  ،  التسويق الدولى والتصدير الخارج  ، نتائج الالمستمر، مما يؤدي إلى تحسي    بالمصنع التحليل الإسب   

 



 

ي   2018من مايو                                                     للبلك مصنع الابيض الخفيف 
0212حت   

 

 محاسب ومسئول مبيعات 

 

ي الوقت المناسب ورضا العملاء  المبيعاتبما يضمن تسليم إدارة العملية المحاسبية للمبيعات ومن ثم مسئول المبيعات  
 
ف  

 

إدارة المخاطر من حيث تخفيض وقت تسليم المبيعات وتجاوز التكاليف العالية ودعم التعاون مع المناديب والمشاركة معهم مما يؤدي  

 الىي زيادة كفاءة المبيعات 

انيات وأساليب البيع المناسبة لتحقيق أفضل النتائج معلومات عن العملاء المصدر ،  كفاءة التخطيط،   اعداد المب    

  

 

تعليم  ال  

ر الشيخ  فجامعة ك  

 بكالوريوس تجارة ) محاسبة (  

2015عام   

 

ة والمؤهلات (  المراجع متاحة عند الطلب  ) شهادات الخب   

 


