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ي   الملخص
المهن   

فم ة  شر وإدارة بخبر عن   مبيعات  ي  سنوات  8تزيد 
 
عالية ف الصحية، أثبت كفاءة  الأدوات  ي قطاع 

 
المعارض ف وإدارة  المبيعات،  الفرق، تطوير  أمتلك   .قيادة 

ي 
 
عميقة ف ة ميدانية  الأهداف خبر وتحقيق  التجاري،  التفاوض  العملاء،  ي على بناء علاقات 

بقدرت  ت  تمب   تنافسية.  ي بيئات 
 
السوق، وضع   ف تحليل بيانات 

لتحقيق أعلى النتائج الفرق  وقيادة  فعالة،  مبيعات  اتيجيات  يتيح لي  .اسب  ي منصب 
 
ي ف

ات  ي   أسعى لتوظيف خبر
ات  وخبر ي القيادية 

من مهارات  الاستفادة 

الحصة السوقية الميدانية .لدفع عجلة النمو وزيادة 

 
 الدراسي لمؤهل  ا

اجتماعية  • جيد  ،بكالوريوس خدمة   بتقدير 

 2015جامعة حلوان، مصر | 

 

ات العملية  الخبر

كة زينكو   حت  الآن –  2025سبتمبر |  ، السعوديةالرياض –  شر

ف معرض      مشر

الوظيفية   :المهام 

المبيعات.  • أهداف  وتحقيق  اليومية للمعرض بما يضمن سب  العمل بكفاءة  الكامل على العمليات  اف   الإشر

الأداء.  • ات  ومؤشر البيعية  المستهدفات  الأداء لضمان تحقيق  ومتابعة  وتوزي    ع المهام،  وتوجيه فريق المبيعات،   قيادة 

اء.  • ويعزز تجربة الشر ي احتياجاتهم  بما يلتر المناسبة  المنتجات  ي اختيار 
ف  الفنية للعملاء ومساعدتهم  الاستشارات   تقديم 

من جاذبية المنتجات.  • كة ويزيد  هوية الشر عرض المنتجات داخل المعرض بما يعكس  معايب   تنفيذ   متابعة 

كة القفاري للأدوات الصحية   2025سبتمبر  –  2024سبتمبر  | السعوديةالدمام،  –شر

ف معرض أول      مشر

الوظيفية   :المهام 

وتحقيق زيادة  القيادة فريق   • رب  ع السنوية25مبيعات  ي المبيعات 
 % ف 

ويجية • العروض الب  اتيجيات  اسب  عمليات المعرض اليومية وتطوير   إدارة 

العليا • أداء للإدارة  تقارير  وتقديم  المبيعات   تحليل بيانات 

وأنظمة البيع • كة  جدد على منتجات الشر وتأهيل موظفي     تدريب 

كة محجوب للأدوات الصحية  2024 - 2021|    مصر – شر

ف مبيعات    مشر

الوظيفية   :المهام 

زيادة   • وتحقيق  مبيعات  السنوية40قيادة فريق  ي المبيعات 
 % ف 

شاملة للسوق المحلىي  • اتيجية  اسب  خطة مبيعات   تطوير 

   50إدارة محفظة عملاء تضم أكبر من   •
 
 رئيسيا

ً
 عميلا

للعملاء • ميدانية  وزيارات   تنظيم فعاليات تسويقية 

 

https://mailto:Mahmoudfathy.a28@gmail.com/


كة محجوب للأدوات الصحية     2021 –  2016  |مصر   – شر

مبيعات    مندوب 

الوظيفية   :المهام 

أعلى معدل مبيعات فردية لمدة   • متتالية 3تحقيق   سنوات 

مع أكبر من   • كات  100بناء شبكة علاقات   عميل بي   أفراد وشر

تنافسية • جدوى وعروض أسعار   إعداد دراسات 

وتنظيم سجلات المبيعات • المالية   متابعة تحصيل المستحقات 

 

 الدورات التدريبية  

•  - People Management  والعمل الجماعي الفرق   .إدارة 

• - Business Etiquette  ي بيئة العمل  آداب
 
 .التعامل ف

 
 الوظيفية  المهارات

زيادة   • مبتكرة40تحقيق  مبيعات  اتيجيات  اسب  عبر تطوير  السنوية  ي المبيعات 
 
 % ف

الصحية  50إدارة محفظة عملاء تضم أكبر من   • الأدوات  ي قطاع 
 
 ف

 
 رئيسيا

ً
 عميلا

مكون من   • مبيعات  زيادة   10قيادة فريق  وتحقيق  رب  ع السنوي25أفراد  ي الأداء 
 % ف 

وتأهيل   • العملاء  15تدريب  وإدارة   على أنظمة البيع 
 
 جديدا

 
 موظفا

بنسبة   • التشغيلية  ي رفع الكفاءة 
ساهم ف  نظام متابعة مبيعات   %30تطوير 

الحصة السوقية بنسبة   • زادت  السوق ووضع خطط مبيعات   %15تحليل بيانات 

ي جذب 5تنظيم   •
ف     100  أكبر   معارض سنوية ساهمت 

 
 عميل جديد سنويا

معدل التحويل بنسبة   • عروض ترويجية زادت   %20تصميم 

بقيمة إجمالية تجاوزت   •    5إبرام صفقات تجارية 
 
 ملايي   ريال سنويا

مع   • اتيجية  اكات اسب  ي القطاع 10تطوير شر
ف  رئيسيي     موردين 

متقدم لأنظمة   • العملاء  CRMإتقان  بيانات   وإدارة قواعد 

باستخدام   • ي تحليل البيانات 
ف  متقدمة   Power BIو Excelمهارات 

والإقناع )حقق   • الفعال  الصفقات(90التفاوض  ي إقفال 
 % نجاح ف 

امن( 3العمل تحت الضغط )إدارة   • ة بشكل مب    مشاري    ع كبب 

 

 اللغات

العربية  • اللغة الأم. اللغة   : 

ية  • الانجلب   جيد اللغة   اجد  : 

 


