
نبذه عني
.  سنوات في مجالات المحاسبة وإدارة التكاليف والمبيعات والتسويق العقاري9أخصائي محاسبة وتسويق يتمتع بخبرة تزيد عن 

متمرس في . عملت في مجموعة متنوعة من القطاعات، بما في ذلك الأغذية والمشروبات، صناعة الفنادق، وخدمات الطيران
أمتلك مهارات ممتازة في التواصل . ولدي خبرة في إدارة المخازن وإعداد التقارير الماليةEXYSاستخدام الأنظمة المحاسبية مثل 

.والتفاوض، مع قدرة على العمل تحت الضغط وفي بيئات متعددة الثقافات
ةالمؤهلات التعليم

2018| جامعة كفر الشيخ | شعبة محاسبة -بكالوريوس تجارة •

محمد الدسوقي الشنشاوي
محاسب

:  الهاتف
9660534809131+

ةالمملكة العربية السعودي-الرياض : العنوان

Mohamedelshenshawy32@gmail.com :البريد الإلكتروني

خبرات العمل

.إدارة العمليات المحاسبية اليومية الخاصة بقطاع الطيران•
.إعداد تقارير التكاليف وتحليلها لضمان التحكم الأمثل في النفقات•
.تسوية الحسابات الشهرية ومراجعة الفواتير والعقود المالية مع الموردين والعملاء•
.متابعة تحصيل الديون وإعداد التقارير المالية اللازمة•

2024-2022الرياض، السعودية| الشركة العربية لخدمات المسافرين | محاسب طيران 

2020-2022
.تنفيذ العمليات المحاسبية اليومية بما في ذلك المراجعة المالية، الحسابات الدائنة والمدينة•
.إعداد تقارير مالية شهرية وتحليل الربحية•
.المساهمة في إعداد الموازنات السنوية ومراقبة تنفيذها•

شرم الشيخ، مصر| شركة الوفاء التجارية للأغذية والمشروبات | محاسب 

2019-2020
.إدارة حسابات التكاليف وإعداد التقارير التفصيلية حول تكاليف العمليات الفندقية•
.تطوير نظم متابعة تكاليف المواد والإمدادات لضمان استخدام الموارد بكفاءة•
.إعداد تقارير دوريه بالمصروفات و الإمدادات و الحرص علي دقة الحسابات•

شرم الشيخ، مصر| فندق الجافي مارينا | محاسب تكاليف 

.إدارة المخزون ومتابعة تسليم المواد والمستلزمات الفندقية•
إعداد تقارير المخزون اليومية والتأكد من تحديث الأنظمة المحاسبية ذات •

.الصلة

2019-2018شرم الشيخ، مصر| فندق الجافي مارينا | أمين مخازن 

التعامل مع العمليات النقدية اليومية •
.وتسجيلها

.إصدار الفواتير ومتابعة التحصيل من العملاء•
.إعداد تقارير يومية حول الإيرادات والمصروفات•

2018شرم الشيخ، مصر| فندق كاتاراكت مارينا | كاشير 

.تقديم العروض والتفاوض مع العملاء لبيع منتجات الأثاث•
.إعداد التقارير الدورية حول حجم المبيعات وتحليل السوق•
.الحفاظ على علاقات طويلة الأمد مع العملاء وزيادة فرص المبيعات من خلال خدمات ما بعد البيع•

2017مصر| مندوب مبيعات أثاث 

مندوب مبيعات لدي شركة سمارتك للصناعات المعدنية والالومنيوم الرياض السعودية
.تسويق أعمال التشطيبات الكاملة داخل المواقع الحكومية والخاصة من مستلزمات التشطيب المختلفة للمواقع•
.تسويق خامات التشطيب الداخلية من أبواب وشبابيك ودربزينات واسقف معدنية وقواطع داخلية زجاجية ومعدنية•
.تسويق خامات التشطيب الخارجية من وجهات زجاجية واعمال اسقف زجاجية والتجاليد الالومنيوم كلادنج الخارجية •
.المواقع ومتابعة أعمال التنفيذ وتوريد الطلبيات الخاصة بالمواقعأحتياجاتمتابعة •

حتي الان-2024

tel:9660534809131
mailto:Mohamedelshenshawy32@gmail.com


اللغات

اللغة الأم:العربية•
(قراءة، كتابة، وتحدث)جيد جداً :الإنجليزية•
(محادثة)جيد : الروسية•

المهارات الشخصية
التواصل الفعّال•
العمل الجماعي•
حل المشكلات•
إدارة الوقت•
التفكير التحليلي•
مهارات البيع وإدارة العلاقات مع العملاء•

، نظام الفواتير الإلكترونيةEXYS: البرامج المحاسبية•
Microsoft Office (Excel، Word، PowerPoint)مجموعة •
التعامل مع أنظمة إدارة المخازن والتحكم في المخزون•
إعداد التقارير المالية ومراقبة المخزون•
إعداد التقارير المالية، حسابات العملاء والموردين•
دقة في التعامل مع النقود وإدارة العمليات اليومية•
تحليل السوق وتطوير استراتيجيات تسويقية فعّاله•

المهارات التقنية

(Word - Power Point - Excel - Access - Net - Windows)-( ICDL V5 Course)حاصل علي دورة تدريبية في مهارات الحاسوب •
حاصل علي شهادة خبرة من شركة الوفاء مصر للمياه الغازية•

الشهادات

الشهادات

جميع الشهادات مرفقه •

.تسويق المشاريع العقارية وجذب المستثمرين الجدد•
.إعداد خطط تسويقية فعالة لتوسيع قاعدة العملاء وزيادة حجم المبيعات•
.متابعة العقود والتفاوض على شروط البيع بما يخدم مصالح الشركة•

مصر| مسوق عقاري 

مصر| مندوب مبيعات عطور  
تقديم منتجات العطور للعملاء والعمل على زيادة مبيعات •

.الشركة
.تطوير استراتيجيات تسويق مبدعة لجذب المزيد من العملاء•
.تنفيذ عمليات البيع وتحقيق الأهداف الشهرية المطلوبة•

2015

2016
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